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Аналитическое мышление и инновативность

When you have a business partner who is capable of 

covering some business areas that you may not be able to 

cover on your own, you will benefit greatly.
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Проектные команды

Кроссфункциональные команды

Руководители

Сотрудники

Клиенты 









 Какие вызовы сейчас стоят перед 

Вами, Вашей компанией, 

отраслью? С какими сложностями 

сталкиваетесь?
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• Какие действия я предприму после 

конференции?
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* по материалам Говарда М. Гутмана и Патрика Ленсиони
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Палитра инструментов руководителя Выработка совместных лучших решений 

команды
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Управляй своим развитием вместе с нами


